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Ascendia raporteaza venituri recurente in crestere cu 67%,
reafirma BVC

Ascendia S.A. (BVB: ASC), lider in furnizarea de solutii de invatare digitala, a
inregistrat in primul semestru al 2024 venituri din exploatare de 4,1 milioane de lei si
o pierdere neta de 248.740 de lei. Aceste rezultate reflecta un proces de normalizare
dupa finalizarea cu succes a proiectelor majore Edulib si eGarantie in 2023.

In primele sase luni din 2024, am inregistrat venituri din exploatare in valoare de 4,1
milioane de RON, o scadere de aprox. 33% fatd de S1 2023, datorata in principal
scaderii cu 33% a cifrei de afaceri, de la 3,6 milioane de RON in primul semestru din
2023 la 2,4 milioane de RON in S1 2024. Scaderea cifrei de afaceri a fost determinata
de schimbarea structurii proiectelor executate comparativ cu primul semestru din 2023
(cand a fost finalizat Edulib si o parte importanta de venituri aferente s-au concretizat
atunci), pe de-o parte, respectiv facturarea unor vanzari efectuate dupa termenul de
30.06.2024.

La inceputul anului a fost incasata suma de 9,5 milioane de lei provenita din
creante neincasate in cursul anilor 2022 si 2023, suma aferentd unor facturi din
proiectul Edulib. Acest fapt a determinat cresterea semnificativa a fluxului de numerar
din activitatea operationala. Astfel, in primul semestru a rezultat cresterea
disponibilitatilor companiei de aproximativ 2,65 ori. Aceste fluxuri de numerar
valideaza modelul de afaceri pentru care am optat atunci cand ne-am listat si vor
constitui vector de crestere in semestrele urmatoare. Consideram ca semestrul doi va
confirma increderea noastra, motiv pentru care reconfirmam tintele asumate in
BVC pentru anul financiar 2024.

"Acest semestru a fost unul de pregétire si repozitionare, in care am consolidat
activitatea noastra de baza, abonamentele LIVRESQ si livrearea cursurilor eJourneys
si a platformei CoffeeLMS, care are mai nou, o arhitectura de tip multi-tennant, ce va
favoriza livrarea platformei si catre companiile mai mici care fisi doresc sa
implementeze procese de formare sau training pentru angajatii acestora. in plus,
capitalurile proprii si disponibilitatile banesti au crescut semnificativ, punand bazele
pentru dezvoltarea viitoare. Pe langa rezultatele solide din activitatea de baza, in a
doua jumatate a anului vom incasa veniturile aferente proiectelor PNRR livrate sau in
curs de finalizare. Estimam ca fondurile PNRR, ce vizeazéa si sectorul software, vor
reprezenta o sursa importanta de venituri in urmatorii 1-2 ani. Aceasta oportunitate,
combinata cu cererea crescanda pentru servicii de e-learning, pozitioneaza Ascendia
intr-o pozitie favorabila.” a declarat Cosmin Malureanu, CEO Ascendia.
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Primul semestru din 2024 a fost marcat de o structura de venituri si cheltuieli
caracteristica unui model de afaceri SaaS, centrat pe produs. Veniturile recurente
(abonamente anuale si lunare) generate de produsele proprii Ascendia — LIVRESQ,
CoffeeLMS si eJourneys —au crescut cu 67%. Chiar si in absenta unor proiecte mari,
comparativ cu anul anterior, compania a reusit scalarea puternica a LIVRESQ,
produsul nostru fanion.

Despre Ascendia

Ascendia dezvolta solutii inovatoare de e-learning pentru diverse domenii, cum ar fi
educatia, formarea corporativa, sanatatea si divertismentul. Produsele Ascendia
includ LIVRESQ, un instrument de creare de continut e-learning si CoffeeLMS, un
sistem de management al invatarii (LMS) pentru companii. Ascendia este listata la
Bursa de Valori Bucuresti din 2016 (simbol "ASC").
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